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CONSULTAS EN EL MARCO DE LA OMC: UE/RUSIA

El pasado 31 de octubre la UE
solicité consultas con Rusia en el
marco de la Organizacién Mun-
dial del Comercio (OMC) en ma-
teria de derechos de importaciéon
para los productos de papel, re-
frigeradores y aceite de palma.
La UE ha dado este primer paso
en el procedimiento de solucién
de diferencias, en respuesta a la
violacién por parte de Rusia de
sus obligaciones con la OMC.
Concretamente este es el cuarto
caso presentado desde que Rusia
se unié6 a la Organizacién en

2012.

Con su entrada en la OMC, Rusia
se habia comprometido a mante-
ner sus derechos de importaciéon
por debajo de los limites expresa-
dos en los documentos de adhe-
sién. Sin embargo, ha continua-

do gravando una serie de produc-
tos més de lo acordado.

Este elevado derecho impositivo
tiene un efecto negativo sobre las
exportaciones europeas de pro-
ductos de papel, refrigeradores y
el aceite de palma que suponen
aproximadamente 600 millones
de € al ano. Ademas, el incumpli-
miento de los compromisos aran-
celarios plantea también una
preocupacién sistémica, ya que
constituye una violacién de uno
de los principios fundamentales

de la OMC.

Pese a que esta cuestién ya ha
sido planteada anteriormente
tanto en conversaciones bilatera-
les como en los comités de la
OMC, la UE quiere ahora cola-
borar con el Gobierno ruso en las

consultas formales, para garanti-
zar el respeto de las normas de la
OMC. Si las consultas no tienen
éxito, después de 60 dias, la UE
puede pedir a la OMC establecer
un grupo especial que se pronun-
cie sobre el caso.

Rusia es el tercer socio comercial
mas importante de la UE. Las
exportaciones de la UE a Rusia
ascienden a € 120 mil millones al
afio, siendo principalmente de
magquinaria, equipos de transpor-
te, productos quimicos, medica-
mentos y productos agrico-

las. Las medidas unilaterales
adoptadas por Rusia estan te-
niendo un impacto negativo en el
comercio entre la UE y Rusia.

CETA

El pasado 26 de septiembre, la
Unién Europea y Canadad anun-
ciaron la conclusion del Acuerdo
Econoémico y Comercial (CETA)
que estaban negociando ambos
bloques. Ante las declaraciones
de algunos miembros del Go-
bierno de Alemania solicitando
la desestimacion del ISDS del
Acuerdo CETA una vez conclui-
das las negociaciones, la Presi-
denta de BUSINESSEUROPE
remitié una carta a la Canciller
Merkel para corroborar el apoyo
del sector empresarial europeo al
mecanismo ISDS.

El Consejero de Politica Econé-
mica y Financiera de la Canci-
ller, respondi6 a dicha carta,
comentando el apoyo del Go-
bierno aleman al Acuerdo CETA
en su conjunto, aunque subraya
la necesidad de aclarar ciertos
aspectos especificos del capitulo
sobre inversiones confiando en
que se van a solucionar estos
temas durante la revision legal
de los textos del Acuerdo.
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Office of the President
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23007, 7

Ws. Emma Marcegagha
President

Business Eurcpe

Avenuse de Corienbergh 168
1000 Brussels

BELGIUM

Dear Ms. Marcagaghia,

Thank you very much for your letter as of September 30, 2014, to Federal
Chancellor Dr. Angla Merksl, in which you express your support for tha
conclusion of the CETA Agreement Inclusing provisians on investment protestion

The Fedaral Government supperted fram the very beginning & modem and
ambitious free trade agreement with Canads, The draft agreement 2 now sgreed
between the European Commission and the Canadian govermment is a very good
basis for deegening our Bconomic tiss with Canada and for more grewth and jbs
= Europe. In principle, Germany therefore welcomes the Cammission's aim to

formally conclude the agresment in 2015

Atthe same time, {he Federal Government seas the nesd for further dariicalion
a3 regards some specific issues of the ivestment chapter of CETA, &g, the
freatment of sovereign debt or bank resalution. | have no doubt that reasonale
solutions on thess issues wil be found during the ‘lagal scrubbing” of the
agreement thal Is taking place in the months 1o come

Bast regerds, P)

Ay AV, s
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Recomendaciones del B20 para el G20

La Coalicién del B20, que repre-
senta 6,7 millones de empresas a
nivel mundial, en su reunién
plenaria anual a principios de
afo, establecieron cuatro priori-

dades principales para 2014:

e Comercio e inversién,
e Responsabilidad fiscal,
e Energia,

e Infraestructura e inversion.

En base a estas prioridades, han
publicado un Informe en octu-
bre, con recomendaciones de cara
a la presidencia australiana del

G20.
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PLAN TARGET USA

Por Resolucién de 16 de octubre
de 2014, ICEX ESPANA EX-
PORTACION E INVERSIO-
NES convoca para 2014 la con-
cesion de ayudas a través del
Plan ICEX TARGET USA. Se
lanza por segundo afno consecuti-
vo.

Dicho plan tiene como objetivo
convertirse en elemento favore-
cedor de la consolidacién en el
mercado de Estados Unido de
aquellas pymes espafiolas que
cuenten con un proyecto ya ini-
ciado en este mercado, proyecto
que ha de ser considerado viable,
de calidad y con un impacto con-
siderable y probado. Por ello,
con este plan se trata de ofrecer a
las pymes espaiiolas, que ya ope-
ran en el mercado estadouniden-
se una palanca de apoyo para el
afianzamiento de su presencia en

Estados Unidos.

De conformidad con el articulo
5.1.b) del R.D. 887/2006 de 21 de
julio, por el que se aprueba el
Reglamento General de Subven-
ciones la convocatoria de este
plan contiene entre otros aspec-
tos el objeto, finalidad y condi-
ciones de la entrega dineraria, los
requisitos que deben reunir los
perceptores, los criterios de selec-
ci6n y la cuantia méxima de la
entrega.

Los proyectos deben encuadrarse
en algunos de estos supuestos:

Pertenecer a cualquier sector de
actividad y que contemplen una
filial ya constituida en Estados
Unidos. Si la solicitud de ayuda
se cursa por primera vez en 2014,
la fecha de constitucién de la
filial no podra ser anterior al 1 de
enero de 2014. En este supuesto
se requerira una inversiéon mini-
ma de 30.000 euros en total para
los conceptos de gasto suscepti-
ble de apoyo.

Pertenecer a los sectores de bio-
tecnologia,
TIC’s, contenidos digitales y
otros sectores de alto contenido

nanotecnologia,

tecnologico, sin que sea necesa-
rio, dadas las caracteristicas y
necesidades de estas empresas,
que las mismas cuenten con filial
en Estados Unidos. En este caso
y si es la primera vez que se soli-
cita, la inversién minima ha de
ser de 15.000 euros en total para
los conceptos de gasto suscepti-
ble de apoyo.

Si las empresas fueron beneficia-
rias de este plan en 2013, se re-
querird una inversién minima de
15.000 euros en total para los
conceptos de gasto susceptible de

apoyo.

Esta actividad es susceptible de
ser cofinanciada por el Fondo

Europeo de Desarrollo Regional
— FEDER- .

Los conceptos susceptibles de
apoyo son: gastos previos, de
constitucién y primer estableci-
miento; gastos de promocién;
gastos de defensa juridica de la
marca y homologacién.

La participacién de la matriz
espafiola en el capital de la filial
constituida ha de ser superior al
50%, excepto en los casos en los
que la legislacién local obligue a
un porcentaje menor. En el caso
de filiales cuyo accionariado per-
tenece a varias empresas, la par-
ticipacién de las empresas espa-
nolas en el mismo deberd sumar
un porcentaje superior al 50%.

La cuantia de la ayuda sera el
50% de los conceptos suscepti-
bles de apoyo con un tope maxi-
mo de 50.000 euros por beneficia-
rio.

La cuantia total maxima del
gasto asignado al Plan sera de

1.000.000 euros.

Serdn objeto de la ayuda los
gastos realizados entre el 1 de
enero y el 31 de diciembre de

2014.

El plazo de presentaciéon de soli-
citudes finalizara 30 dias natura-
les tras la publicacién en el BOE.
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Grupo de Trabajo de Negociaciones Comerciales Bilaterales de Businesseurope

El pasado 23 de octubre se
reunieron los miembros del Gru-
po de Trabajo de Negociaciones
Comerciales Bilaterales de BUSI-
NESSEUROPE. En  dicha
reunién, los representantes de la
Direccion General de Comercio
de la Comisién Europea informa-
ron a los representantes empresa-
riales sobre el actual estado de
las negociaciones con Estados

Unidos y Vietnam.

Asimismo, se traté sobre los si-
guientes pasos que se van a dar
con respecto a los acuerdos co-

merciales, cuyas negociaciones

acaban de finalizar con Canada,
Singapur y Ecuador.

‘GRUPO DE TRABAJO DE NEGOCIACIONES
COMERCIALES BILATERALES DE BUSINESSEUROPE

£1 pasado 23 de oobre se reunieron los miembros del Grupo de Trabajo de
Negociaciones Comercales Biaterales de BUSINESSEUROPE En dicha
reunién, los representantes de ka Direceion General de Comercic informaron a
los representantes empresariales sobre el ctual estado de las negociaciones
on Estados Unidas y Viemam. Asimismo, se trath sobre los siguientes pasos
Que se van a dar con respecio a los acuerdos comerciales, cuyas
negociacianes acaban G finalizar con Canads, Singapur y Ecuador.

(Sr. Hiddo Houben).

Todavia no se ha fiado wna fecha para la sigwente ronda de

negociaciones. En todo caso, las VIl ronda de negociaciones no tendrd

lugar hasta principios del aiio que viene. Hasta finales de afio. la

Comisaria de Gomersio. Sra Gecilia Mamstom. mantendrd en

noviemere una feunidn con reprasentantes. eurspanamentarios sl

o INTA (Commitee on Intemsfonsl Trade). y <n demore una
Sr. Mike Froman o

La Comisaris de Comercio, Sra. Ceciiia Malmsiom, s una defensora
del Acuerdo Transatlintico de Comercio  Inversién. Ahora bien. aboga
por introducir mayores crterios de transparencia en el proceso de
negciacién

En a Vil ronda del pasado mes oe octubre no se lograron
avances. No s han consaguido 3penas progrescs en materia de 3cceso
a mercados. Las reuniones estuyieron enfocadas en gran parte en
conooer mejor los procesos regulatorios de ambas partes y en ver cima
s pusde materiaizar esta cooperacion regulatoria.

La Comisio 4 de cara a las privimas
una posicién fime en ciertos aspectos donde los negociadores
estagounisenses no parecen estar de momento dispusstos a ceder. En

Estrategia de Acceso

El pasado mes de mayo, BUSI-
NESSEUROPE envié una carta
al Director General de Comercio,
en la que se expresaba el apoyo a
la Estrategia de la Comisién Eu-
ropea de Acceso a Mercados y se
sugerian formas de mejorar dicha
estrategia para adecuarla a los
desafios a los que hoy en dia se
enfrentan las empresas europeas
en terceros paises.

La Comisién Europea ha contes-

a Mercados

tado a esta carta el 29 de octu-
bre, agradeciendo el apoyo a di-
cha Estrategia, asi como a las
sugerencias realizadas, que seran
tenidas en cuenta en un futuro
desarrollo de la misma.

I et eSS <
- 3 EUROPEAN COMMISSION
| o

Brscls,  2.80CT, 0%
Trdocs

Santos
 Intermaticnal Relations
ISINESSEUROPE

Subjeet: Your letter of 25 May 2014 on the Market Aceess Strategy

Dear Ms Santas,

Thank you for your leter of 28 May 2014 which outlines ideas haw the implementation
of the Market Aceess Strategy Mlmoww b furter improved. We bighly appreciue
: well 2 your strang suppoet for the MAS. Your fecihech

kons on 1 onde Svepmcnt of the MAS 1 posile

whole s committod itself o sinificantly reduce its resources aver th
this comtext, | am doing my umest to ensere that sufficient resourees remain availuble

n paricla o the roader cafoecemat agead which will ecome
ever more i a3 more and more d enter o force,

We agree thal it is crucial o idendify the right conten o address marked aceess barriers
Bilateral and mubtilateral trade negotiations often prowide gond opportunities 1 tackle
imporiant issues and ths complement our soolbe, In this coneat, the FU dees not
hesitae 1o intiate dispute scalement action at WTO level where this is justifid and
promising, Whateve fool we wse, in o o be mor effiical we comsistenily rely an
nsdustry input. The marhel mecess reporting sheet which was recenly peesented at e
Market Access Advisory Committes (MAAC) plays an important role in this regard and.
is alrendy widely used by indusiry stakeholders.

Qe of the main feaures of the MAS is to address the ey rwn:n that we have
identified in close cooperation with the MAAC siakeholders. However, this. does not
mean that wther bariers are not taken up. In fact. & pood mumber of Socess stories
barricrs. We are also apen 1o work mere
formation received from idustsy Is erucial
iers.

reported to the MAAC recently concem 1
on services-related barrices, but here agai
for s 10 be able to efMiciently tackle thess

Accoring in n intemal sscsment \\m we have undertaken in 2013, the MAS ereates
n estimted slded value for f amaumd 2 billion € per year which is the
cquivilen of o small FTA. uch s for fnsance the onc we have condluded with

Gomasion prpAma T irapam Gormessn, A Brvesiou e, ELGHAILSEAGE - T +:2 720911

Comision de Relaciones Internacionales de Businesseurope

El 24 de octubre se celebré la
reunién de la Comisién de Rela-
ciones Internacionales de BUSI-
NESSEUROPE. En  dicha
reunién se abordaron tres temas:
posicion de BUSINESSEURO-
PE sobre las prioridades de la
Comisién Europea en materia de
politica comercial, el Acuerdo
Transatlantico de Comercio e
Inversion y las relaciones UE-
Rusia

COMISION DE RELACIONES INTERNACIONALES DE

BUSINESSEUROPE

s Cartn Eucpen &0 maa e polica

Un tierien ds 1a CEOE asiss. sl 24 d sctubre 3 13 reunién de Is Comisién de
Recone ocnses de BUSNESSELROFE. En g reurin se
on de BUSINESSEUROPE sabrs ias prondsces
Ly

deberia incirse ua

e
Cules deberian ser las priridades de la Comisin Eurgpea en
Nmn  Semers, I3 mayera e les merbres 52 most e swerse
55 c Gocineric o G, S ezarn Sgna:

v as skt resese = o Spietes P
prbsscilb gl drill it ol s
oy ool Acuerdo Trnsatinies de Comre © inversén, se
oo i3t 3530 pr 3 rparanea e e i s

Gerce sevkrios | phriserses, soma TISA (T - Senvess
Agreement)y pac ulimo aigunos miembros menconaron que no se
ncluyers en ‘sl documents una mencén 3 Amerdo sobre bicnes

e ¢l pasado verano, mmam.rmmn
et

comunicin. < como enre algunos nicleciale. y e fafa 5 an
o o2
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Grupo de Trabajo de Acceso a Mercados de Businesseurope

En la reunién del Grupo de Tra-
bajo de Acceso a Mercados de
BUSINESSEUROPE, celebrada
el pasado octubre, se abordaron
dos cuestiones: el mecanismo de
soluciéon de diferencias en los
acuerdos de proteccién de inver-
siones, y la energia desde una
perspectiva del comercio.

Sanciones a Rusia

El pasado 5 de noviembre, la
Comisién Europea contest6 a la
carta que Businesseurope habia
enviado al Director General de
Comercio de la Comisiéon, Mr.
Jean-Luc Demarty, que trataba
sobre la aplicacién de las norma-
tivas europeas de sanciones con-
tra Rusia.

En dicha contestacién, la Comi-
sién indica que es consciente del
problema respecto a las restric-
ciones sobre la venta de determi-
nados productos al
sector petrolero ruso y el uso de
cédigos arancelarios, y esta tra-
bajando para encontrar la solu-
cién mas adecuada.

Paquete Bali

Tras la Conferencia Ministerial
de la OMC en Bali, en diciembre
de 2013, el Director General de la
OMC, Roberto Azevédo, inicid
consultas con los miembros y las
partes interesadas sobre el futuro
programa de trabajo de la OMC
post-Bali, con plazo hasta finales
de 2014. Tras la decisién del Con-

sejo General el 27 de noviembre
de 2014, la OMC continuara este
trabajo con la nueva fecha limite
de julio de 2015.

Por otra parte, el Consejo Gene-
ral de la OMC adopté dos deci-
siones adicionales, que ponen la

aplicacion del paquete de Bali

de nuevo en marcha, uno sobre
la aplicacién del Acuerdo de Fa-
cilitaciéon del Comercio y otro
sobre las reservas publicas de
alimentos.

Cede

CONFEDERACION ESPANOLA DE
ORGANIZACIONES EMPRESARIALES

Diego de Leén, 50
28006 Madrid

Teléfono: 915 663 400
Correo: pcalvo@ceoe.es

DEPARTAMENTO DE
POLITICA EXTERIOR Y
RELACIONES MULTILATERALES




